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1 08:30

Prowadzenie negocjacji handlowych Podstawy psychologii Prowadzenie negocjacji handlowych Podstawy psychologii Prowadzenie negocjacji handlowych

2 10:00
Prowadzenie negocjacji handlowych Podstawy psychologii Prowadzenie negocjacji handlowych Podstawy psychologii Prowadzenie negocjacji handlowych

3 10:10

Prowadzenie negocjacji handlowych
Komunikacja werbalna w 

sprzedaży
Prowadzenie negocjacji handlowych

Komunikacja werbalna w 

sprzedaży
Prowadzenie negocjacji handlowych

4 11:40 Prowadzenie negocjacji handlowych
Komunikacja werbalna w 

sprzedaży
Prowadzenie negocjacji handlowych

Komunikacja werbalna w 

sprzedaży
Prowadzenie negocjacji handlowych

5 11:55

Warsztat pracy przedstawiciela 

handlowego
Autoprezentacja Warsztat pracy przedstawiciela handlowego Autoprezentacja Warsztat pracy przedstawiciela handlowego

6 13:25 Warsztat pracy przedstawiciela 

handlowego
Autoprezentacja Warsztat pracy przedstawiciela handlowego Autoprezentacja Warsztat pracy przedstawiciela handlowego

7 13:30

Warsztat pracy przedstawiciela 

handlowego
Autoprezentacja Warsztat pracy przedstawiciela handlowego Warsztat pracy przedstawiciela handlowego

8 15:00 Warsztat pracy przedstawiciela 

handlowego
Autoprezentacja Warsztat pracy przedstawiciela handlowego Warsztat pracy przedstawiciela handlowego

9 15:10

10 16:40

11

16:45

12 18:15

1 08:30

Podstawy psychologii
Prowadzenie negocjacji 

handlowych
Podstawy psychologii

Prowadzenie negocjacji 

handlowych
Podstawy psychologii

2 10:00 Podstawy psychologii
Prowadzenie negocjacji 

handlowych
Podstawy psychologii

Prowadzenie negocjacji 

handlowych
Podstawy psychologii

3 10:10

Komunikacja werbalna w sprzedaży
Prowadzenie negocjacji 

handlowych
Komunikacja werbalna w sprzedaży

Prowadzenie negocjacji 

handlowych
Komunikacja werbalna w sprzedaży

4 11:40 Komunikacja werbalna w sprzedaży
Prowadzenie negocjacji 

handlowych
Komunikacja werbalna w sprzedaży

Prowadzenie negocjacji 

handlowych
Komunikacja werbalna w sprzedaży

5 11:55

Autoprezentacja
Warsztat pracy przedstawiciela 

handlowego
Autoprezentacja

Warsztat pracy 

przedstawiciela handlowego
Autoprezentacja

6 13:25
Autoprezentacja

Warsztat pracy przedstawiciela 

handlowego
Autoprezentacja

Warsztat pracy 

przedstawiciela handlowego
Autoprezentacja

7 13:30

Autoprezentacja
Warsztat pracy przedstawiciela 

handlowego
Autoprezentacja

Warsztat pracy 

przedstawiciela handlowego

8 15:00
Autoprezentacja

Warsztat pracy przedstawiciela 

handlowego
Autoprezentacja

Warsztat pracy 

przedstawiciela handlowego

9 15:10

10 16:40

11

16:45

12 18:15

Przedstawiciel handlowy 1 sem/2 sem
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